


Vermarktung dimme

* Ausgangspunkt :
Forderung den Energieverbrauch zu reduzieren, in D. und ...,
angespannte Finanzsituation in Stadten und Kommunen ...

Straldenbeleuchtung In diesem Spannungsfeld heilt diskutiert

e Situation :

Stadte und Kommunen fordern eine effektive Losung, die mit den
heute zur Verfugung stehenden Mitteln finanziell auch umsetzbar ist
und von den Burgern akzeptiert wird

-> sparen ohne abschalten
Unsere Losung : ZDM 3000
Umristung auf bedarfsorientierte Strallenbeleuchtung, stufenlos

einstellbar, mit der weltweit hochsten Verbrauchsreduzierung von bis
zu 67 % , realistisch erreichbar ohne abzuschalten .
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Vermarktung — der gemeinsame Weg dimm

Strategie :

Vertrieb uber Elektrofirmen vor Ort,
die unsere Kundendienstpartner werden.

Je nach regionaler Situation separater Vertrieb
uber Stadtwerke und uberregional vertretene
Energieunternehmen

Damit Schaffung flachendeckender Referenzanlagen

In Folge epizentrischer Ausbau der Einsatzgebiete
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Kundendienstpartner

 Unser Ziel:
- Kompetenz regional vor Ort,
- Beratung, Installation, Inbetriebnahme und Service durch
- ausgebildete Vertragspartner.

« Voraussetzung / einbauen kann:
- wer eine kostenfreie Grateschulung bei KD-Elektronik absolviert,
- wer den Handlervertrag erhalt
- und die Einbaurichtlinien umsetzt.
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Kundendienstpartner

Das Arbeiten
- erfolgt auf eigene Rechnung

- Montage, Service und die Herstellerinteressen
zur Qualitatssicherung mussen gesichert sein.

Ein Bonussystem in Abhangigkeit neu gewonnener
Kunden / Kommunen gewahrleistet zusatzliche
Deckungsbeitrage durch einen Jahresbonus
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Unterstutzung :

zum Aufbau von Referenzanlagen und zur MarkteinfUhrung :

bieten wir Produktprasentationen bei Interessenten an,
stellen Vertriebsunterlagen und Info Material kostenfrei bereit.

fur die jeweils ersten 2 Gerate / Anlagen je Kunde wird in
2006 ein Referenzpreis von NP -20% gewahrt.

bei Bedarf wird ein Contracting Modell vorbereitet, wobei sich
der Kunde und KD-Elektronik die Ersparnis zu Beginn teilen
und damit keine Gerateinvestition erforderlich ist .

KD-Elektronik bietet an, die ersten Gerate gemeinsam
vor Ort in Betrieb zu nehmen.
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